INFORMACJA DODATKOWA ID-PK (obowiazuje od 6.03.2024 1)
Dla klientéw, ktérzy prowadzg petng ksiegowosc,
a ich zaangazowanie leasingowe (aktualne i wnioskowane) > 1,5 mln zt

f Uzupetnij wszystkie pola, a w przypadku braku danych wpisz znak ,-".

Nazwa Twojej firmy

A. Dodatkowe informacje finansowe

Okres biezacy - narastajgco od

Poprzedni rok obrachunkowy poczatku roku do kofca ostatniego
(mm-rrrr) zamkmetego m|e5|aca Lub kwartatu
(mm-rrrr)

L L

1. Jednorazowe przychody, np. z tytutu sprzedazy srodkow
trwatych, wyptaty odszkodowania. Podaj ich rodzaj i wartosc.

2. Jednorazowe koszty, np. jednorazowa amortyzacja,
nieplanowane naprawy srodkow trwatych.
Podaj ich rodzaj i wartosc.

3. Inne naleznosci krotkoterminowe
Podaj ich rodzaj i wartosc.
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INFORMACJA DODATKOWA
Dla klientéw, ktérzy prowadzg petng ksiegowosc,
a ich zaangazowanie leasingowe (aktualne i wnioskowane) > 1,5 mln zt

~

. Inne zobowiazania krétkoterminowe

Podaj ich rodzaj i wartosc.

5. Zadtuzenie pozabilansowe
Podaj wartosc oraz napisz z jakiego tytutu.

6. Suma rat leasingu operacyjnego i pierwszej optaty
leasingowej (dla umow ewidencjonowanych w bilansie)

oraz rat kredytowych, ktore zaptacita Twoja firma.

7. Wysokosc¢ dywidend, ktore Twoja firma wyptacita
w ostatnim roku obrachunkowym.

B. Dodatkowe informacje
1. Opis Twojej dziatalnosci

(D) Opisz krétko, czym doktadnie zajmuje sie Twoja firma. Uwzglednij zmiany w prowadzonej dziatalnosci i perspektywy rozwoju Twojej firmy oraz dodaj opis rynku
i konkurencji.

2. Celtransakdji leasingowej oraz korzysci ekonomiczne, ktérych sie spodziewasz

@ Uzupetnij lub zatacz do wniosku biznesplan.

& Santander
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INFORMACJA DODATKOWA

Dla klientéw, ktérzy prowadzg petng ksiegowosc,

a ich zaangazowanie leasingowe (aktualne i wnioskowane) > 1,5 mln zt

3. Twoi najwieksi klienci

(D Wskaz Twoich najwiekszych klientéw, do ktorych obecnie trafia wiecej niz 10% sprzedazy.

1. Nazwa klienta

% sprzedazy

Co sprzedajesz temu klientowi? Napisz jaki produkt, towar lub ustuge.

Od kiedy wspotpracujesz z tym klientem?

Jakie macie warunki wspétpracy? [ ] kontrakt [ | zamowienie

2. Nazwa klienta

Jakie macie umowne terminy ptatnosci?

% sprzedazy

Co sprzedajesz temu klientowi? Napisz jaki produkt, towar lub ustuge.

Od kiedy wspotpracujesz z tym klientem?

Jakie macie warunki wspotpracy? [ ] kontrakt [ | zamowienie

3. Nazwa klienta

Jakie macie umowne terminy ptatnosci?

% sprzedazy

Co sprzedajesz temu klientowi? Napisz jaki produkt, towar lub ustuge.

Od kiedy wspotpracujesz z tym klientem?

Jakie macie warunki wspotpracy? [ ] kontrakt [ | zamowienie

4. Nazwa klienta

Jakie macie umowne terminy ptatnosci?

% sprzedazy

Co sprzedajesz temu klientowi? Napisz jaki produkt, towar lub ustuge.

Od kiedy wspotpracujesz z tym klientem?

Jakie macie warunki wspétpracy? [ | kontrakt [ | zamowienie

4. Twoi najwieksi dostawcy

@ Wskaz Twoich najwigkszych dostawcow.

1. Nazwa dostawcy

Jakie macie umowne terminy ptatnosci?

% udziatu w dostawach ogotem Twojej firmy

Co dostarcza Twojej firmie ten dostawca? Napisz jaki produkt, towar lub ustuge.

Od kiedy wspotpracujesz z tym dostawca?

Jakie macie warunki wspotpracy? [ ] kontrakt [ | zamowienie
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Jakie macie umowne terminy ptatnosci?
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INFORMACJA DODATKOWA
Dla klientéw, ktérzy prowadzg petng ksiegowosc,
a ich zaangazowanie leasingowe (aktualne i wnioskowane) > 1,5 mln zt

2. Nazwa dostawcy % udziatu w dostawach ogotem Twojej firmy
%
Co dostarcza Twojej firmie ten dostawca? Napisz jaki produkt, towar lub ustuge. Od kiedy wspotpracujesz z tym dostawcg?
Jakie macie umowne terminy ptatnosci?
Jakie macie warunki wspotpracy? [ ] kontrakt [ | zamowienie dni
3. Nazwa dostawcy % udziatu w dostawach ogotem Twojej firmy
%
Co dostarcza Twojej firmie ten dostawca? Napisz jaki produkt, towar lub ustuge. Od kiedy wspotpracujesz z tym dostawca?
Jakie macie umowne terminy ptatnosci?
Jakie macie warunki wspotpracy? [ ] kontrakt [ | zamowienie dni
4. Nazwa dostawcy % udziatu w dostawach ogotem Twojej firmy
%
Co dostarcza Twojej firmie ten dostawca? Napisz jaki produkt, towar lub ustuge. Od kiedy wspotpracujesz z tym dostawcg?
Jakie macie umowne terminy ptatnosci?
Jakie macie warunki wspétpracy? [ | kontrakt [ | zamowienie dni
5. Plany inwestycyjne Twojej firmy na najblizsze 12 miesiecy
1. Opis inwestycji
Celinwestycji Planowany koszt
tys. zt
Zrodto finansowania Planowany termin zakonczenia
2. Opis inwestycji
Celinwestycji Planowany koszt
tys. zt
Zrodto finansowania Planowany termin zakonczenia

& Santander
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